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Notre ____________________________________________ (produit ou service) 

      

aide _____________________________________________ (segment de clientèle) 

   

qui veut __________________________________________ (tâches à réaliser) 

           

en _________________________________________ (ex. : réduisant, évitant telle contrainte des clients, etc.) 

 

 et/ou _____________________________________ (ex. : augmentant, permettant tel gain pour les clients, etc.) 

 

 (contrairement à ___________________________________________) (proposition de valeur de concurrents) 
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